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MaEgeschnelder
und formvollende

Von Schutzhauben fur Maschinen bis
zum Gartenteich mit integriertem
Wasserfall: Ein Stuttgarter Spezialist flr
glasfaserverstarkten Kunststoff bietet
alles an, was nach einer individuellen
Form verlangt. Die Materialmischung ist

das Geheimnis.

Geschaftsfihrer Thomas
Haslbeck.

Kleiner Gartenpool.

Wenn man im Alter von 13 Jahren schon weil3,
was man werden will, kiindigt sich die Erfolgssto-
ry bereits an. Doch ehe sich Jungentraume in be-
rufliche Realitat verwandeln, sind vor allem Fleif3
und Erfindungsgeist gefragt. Thomas Haslbeck
aus Stuttgart-Stammheim fuhr als junger Bube
Seifenkistenrennen. Die rasenden Kisten aus Holz
waren ihm jedoch immer zu schwer. Also kam er
als begeisterter Bastler auf die Idee, sich seine
eigenen Rennmaschinen aus leichtem Kunststoff
anzufertigen, denn seine Leidenschaft gehorte
neben dem Automobilrennsport dem Modell- und
Formenbau.

Bereits mit 16 Jahren begann er eine Lehre in
der Weinstadter Firma Cemo, einem Spezialisten
fur Kunststoff-Formprodukte im gewerblichen
Einsatz. Unmittelbar nach Zivildienst und Ausbil-
dung, machte er sich im Jahr 2000 selbststandig.
Das Unternehmen seines ehemaligen Lehrherren
ist auch heute noch einer seiner treuen Kunden.
Die meisten Produkte von Thomas Haslbeck
springen direkt ins Auge, denn sie dienen der Ver-
schénerung von reprasentativen Hallen, Parks
oder privaten Garten. Seine Spezialitat sind Was-
serbecken und Gartenteiche in allen Funktionen,
GroBen und Farben: Fertigteiche, Pools, Ter-
rassenbecken, Fischbecken mit Wasserfall oder
Wassereinlauf mit integrierter Filterpumpe und
Beleuchtung. Sie machen etwa 75 Prozent seiner
Produktion aus. Der Rest ist flur die Abnehmer
ebenso wichtig, wenn auch nicht so dekorativ. 25
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Die Becken sind in unterschiedlichen Farben und GroRen erhéltlich

Prozent sind individuell gefertigte Industrieabde-
ckungen, Maschinenverkleidungen, Schutzhau-
ben und grofe Wassertanks, wie sie von Kom-
munen verwendet werden, um 6ffentliche Beete
zu bewassern. Malgeschneiderte Sonderanferti-
gungen gibt es fur Behindertenfahrzeuge, wenn
diese umgearbeitet werden mussen, um mit dem
Rollstuhl befahrbar zu sein.

Nach der Firmengriindung leistete der junge Un-
ternehmer, der seit drei Jahren auch Mitglied
im BVMW ist, fur rund finf Jahre Lohnauftrage
fur die unterschiedlichsten Kunden. Haslbeck:
,Nachdem ich mich intensiv umgehdért und erfah-
ren hatte, dass insbesondere individuelle Wasser-
becken ein zukunftstrachtiges Produkt sind, reifte
in mir der Wunsch, meinen Betrieb zu erweitern
und mir eine eigene Marke unter meinem Namen
aufzubauen.’

Fotos: ©Kurt Mezger

DER Mittelstand.| 4| 2017

BVMW N 93

Seine glasfaserverstarkten Kunststoffproduk-
te (GFK) sind keine Billigprodukte, daftir aber
Jahrzehnte haltbar und im Bedarfsfall auch re-
parierbar. Hergestellt werden sie nach dem klas-
sischen Modellbauprinzip, das dem Glockenguss-
verfahren ahnlich ist. Zunachst wird aus Holz ein
Positivmodell produziert. In dieses wird Polyes-
terharzzusammen mit einem Harter gepresst. Das
Negativmodell dient dann fur die Produktion des
Positiv-Endproduktes. Die gesamte Produktions-
zeit fiir solch eine Form betragt 15 Stunden. Bei
grofl3flachigen Formen werden mit einem speziel-
len Gerat die Polyesterfasern aufgespriht, klei-
nere Formen werden aus GFK-Matten per Hand
hergestellt. Nicht die Grundmaterialien, sondern
die Spezialmaterialmischungen sind Haslbecks
Geheimnis. ,Meine Produkte kann man nicht aus
dem Regal kaufen, sie werden alle individuell her-

Kleiner Gartenteich.

gestellt, auch wenn wir in unserem Sortiment ge-
wisse Standardformen anbieten.’

Der Vertrieb funktioniert tUber einen Printkata-
log und suchmaschinenoptimierte Homepages,
bei deren Erstellung Unternehmen aus dem
BVMW-Netzwerk mitgewirkt haben. Auch die
maldgeschneiderte Adressenrecherche des Ver-
bandes wurde dabei genutzt. Inzwischen arbei-
tet der Jungunternehmer mit drei verschiedenen
Homepages, um die Wiinsche der potenziellen
Abnehmer mdglichst prazise zu kanalisieren. Der
Kundenkreis reicht von Suidtirol Giber Osterreich,
die Schweiz und Baden-Wirttemberg bis nach
Liechtenstein. Haslbeck: ,Als Hersteller eines ty-
pischen Saisonproduktes fur den Sommer hatten
wir vor der Optimierung des Onlinevertriebs im
Winter eher wenig zu tun. Aber seit wir unseren
Bekanntheitsgrad deutlich erhéht haben, und die

Kunden mit der Qualitat zufrieden sind, haben
wir keine winterbedingten Nachfragetiefs mehr:’
Einige der Produkte findet man sogar in Ausstel-
lungen wieder, etwa eine blaue Kugel mit einer
Brezelsilhouette im Brezelmuseum oder den
Nachbau eines legendaren Reisekoffers im Stutt-
garter Haus der Geschichte.

Eine besondere Herausforderung stellt auch in
dieser Branche der Fachkraftemangel dar. Auf
Stellenanzeigen melden sich zwar stets einige
Interessenten, doch das Herstellen der Formen
aus glasfaserverstarktem Kunststoff verursacht
als Nebenprodukt etliche Schweil3tropfen und
verlangt technisches Verstandnis. Das schrankt
die Auswabhl ein. Seit einigen Monaten zahlt auch
Ibrahim aus Gambia zu den sechs Mitarbeitern,
und Haslbeck aufBert sich mehr als lobend Uber

den fleiBigen Mitarbeiter vom afrikanischen
Kontinent: ,Wir haben nur selten solche Leute
bei uns gehabt, die so schnell lernen und selbst-
standig arbeiten wollten. Wir hoffen, dass seine
Aufenthaltsgenehmigung verlangert wird.” N

Haslbeck-Kunststoffe

Grindung des Unternehmens: 2000

Anzahl der Mitarbeiter: 5

Sitzdes Unternehmens:  Rangierbahnhof 60
70806 Kornwestheim

Geschaftsfiuhrer: Thomas Haslbeck

Webseiten:

gfk-sonderanfertiqung.de
wasserbecken.de
haslbeck-kunststoffe.de

Einfarben von Oberflachenharz.
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